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Der französische Markt hat sich in den letzten Jahren 
stark verändert und den neuen Gegebenheiten seit 
Schaffung des Binnenmarktes weitgehend angepasst. 
Allerdings gilt er bei nicht-französischen Unternehmern 
nach wie vor als einer der schwierigsten europäischen 
Märkte. Der „Leitfaden für ein erfolgreiches Frankreich-
geschäft“ ist aus der jahrelangen Informations- und 
Beratungspraxis der Deutsch-Französischen Industrie- 
und Handelskammer in Paris mit dem Ziel entstanden, 
den Weg in diesen Markt zu ebnen und sowohl die 
„harten“ als auch die “weichen“ Faktoren für die erfolgreiche 
Marktbearbeitung darzustellen.

Der Leitfaden enthält Marktdaten, Angaben zu Produkt-
zulassungsbestimmungen und geht auf die Besonderheiten 
des französischen Mehrtwertsteuersystems ein. Hinweise
zu Zahlungsverkehr und rechtliche Bestimmungen geben
weitere konkrete Anhaltspunkte für die Abwicklung der 
Geschäfte in Frankreich. Das zentrale Kapitel über die 
Gestaltungsmöglichkeiten des Engagements auf dem 
französischen Markt enthält wichtige Informationen über 
den Einsatz der verschiedenen Vertreterarten und über die 
Gründung von Niederlassungen in Frankreich. Tipps zum 
besseren Verständnis und für eine gelungene Kommunika-
tion mit den französischen Wirtschaftspartnern helfen beim 
erfolgreichen Aufbau der Geschäftsbeziehungen. Praktische 
Hinweise über das französische Messewesen, die öffent-
lichen Aufträge, Reise- und Unterkunftsmöglichkeiten sowie 
nützliche Adressen in Frankreich und Deutschland runden 
die gegebenen Informationen sinnvoll ab. Ein ausführliches 
Stichwortverzeichnis erleichtert die Orientierung der im 
Leitfaden behandelten thematischen Zusammenhänge.


